Libertad comercilalizamos en nuestras

¢l hiper de tu familia

quoéxito T (o Devoto

Resultados
Financeiros 1723

Dow Jones . Listed @)
Sustainability Indices BvVC/re

In Collaboration with RobecoSAM «

“The Issuers Recognition -IR granted by the
Colombian Stock Exchange is not a certification
about the quality of the securities listed at the BVC
nor the solvency of the issuer”.




Nota sobre
declaracgoes
prospectivas

Este documento contém algumas declaracoes prospectivas baseaaas em aados, suposicoes
e estimativas que a Companhia acredita serem razoaveis, entretanto, ndo sdo aados
historicos e ndo devem ser interpretados como garantia de sua ocorréncia futura. O Grupo
Exito opera em um ambiente competitivo e em rapida muaanga, portanto, ndo é capaz de
prever todos os riscos, incertezas ou outros fatores que puderem afetar seus neqocios, seu
impacto potencial em seus negocios ou até que ponto a ocorréncia de um risco ou uma
combinagdo ae riscos poae ter resultados significativamente diferentes daqueles incluidos

em qualquer declaracao prospectiva.

As adeclaragdes prospectivas contidas neste documento so feitas somente a partir adesta
data. Exceto conforme exigido por qualquer lei, regras ou regulamentos gplicaveis, o Grupo
Exito se jsenta expressamente de qualquer obrigacdo ou compromisso de divulgar
publicamente quaisquer atualizagoes de quaisquer declaragoes prospectivas contidas neste
comunicado de imprensa para refletir qualquer muaanga em suas expectativas ou qualquer
mudanga em eventos, condicoes ou clircunstancias nas quais se baseia qualquer declaragao

prospectiva contida neste comunicado a imprensa.

Todos os valores sdo expressos em milhdes (M) ou bilhdes (B) de pesos colombianos (COP),
salvo indicacdo em contrario e expressos em escala longa (COP B representam
1.000.000.000.000).
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= Processo de listagem de DR
= Estrategia ESG

= Destaques trimestrais

\ = Desempenho financeiro

= Conclusoes e sessao de
perguntas e respostas
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Potencial para desbloquear valor

para o Grupo Exito e seus acionistas

GPA possui ~97% do Exito
Capitalizacao de mercado (B COP)

5.5

O valor das agbes da Exito é afetado
por sua baixa flutuagao (~3,5%)

Distribuicdo de ~86% das
acoes da Exito em poder do
GPA (96,52%) por meio de
ADRs e BDRs (ambos nivel Il)
Aumento potencial no Exito:
flutuacao para ~ 53% e base
de acionistas (atual base de
acionistas de ~ 50.000)

Desbloqueando o  valor
potencial do Exito com maior
liquidez e Vvisibilidade do
mercado.

Nova NYSE

flutuagao
post spin-off
~53%

[B]

Atualizacao do processo

de listagem de DR

Anuncio da transacao (5
setembro/22)

Aprovacao do arquivamento do
BDR, inscri¢ao autorizada do CVM
e B3 (4 abril/23)

Aprovacao dos credores do GPA
(17 abril/23)

Aprovacéo de arquivamento
de ADR (pendente 2T23)

Conclusao da transacao
(pendente 2T23)
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Iniciativas ESG para gerar valor:

crescimento economico,

desenvolvimento social e protecao

Zero Malnutrition

criangas beneficiadas com
20559 nutrigdo e programas
0 s00s0 COmMplementares

*26.947 cestas basicas entregues a criangas e
suas Familias

*Presenca em 21 estados

Governance &

Integrity

+ Ingressou no Sourcing2Equal Coldémbia,
programa global (IFC), para conectar
mulheres  empreendedoras a NoOvoOsS
mercados na cadeia de fornecimento.

+ Dividendo e outras propostas aprovadas na
GSM realizada.

toneladas de material
' 5138 ajuntado na operagao
toneladas de material reciclavel
acumulado pdés-consumo 352
(1] 1.100

* 30.583 arvores doadas e plantadas gragas
as  doacobes de nossos  clientes,
colaboradores e aliados

Our people
§o=
g

+ 51% daforca de trabalho feminina

« 42% das posicoes de lideranca
feminina
« 1.598 colaboradores reconhecidos

como populagao diversa

Estratégia ESG 1T23

Sustainable Trade

de frutas e legumes comprados

localmente
91.13 %

0,00 % 91,00 %

comprado  diretamente do
produtor 0,00 %

e =~ 829 M COP (equivalente a 5% das vendas
na pascoa) entregues aos pescadores da
Bahia Solano gracas a pesca artesanal

83.23 %

85,00 %

Healthy Lifestyle

e
» Aderiu a campanha do CGF pelo bem-
estar dos empregados
* 4.160 empregados treinados para prevencéo

de lesGes musculoesqueléticas e promogéo
de habitos e estilos de vida saudaveis
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Para registrar tus
productos escanea el B
cédigo de barras




Crescimento de primeira linha de dois digitos
impulsionaram o crescimento recorrente do EBITDA (+9%),

Destaques

- . . o . : 1
apesar das pressoes inflacionarias nos SG&A consolidados' 1T23
Rendas 5552 EBITDA recorrente Resultado liquido
$5.58 COP +11.8% $387.285 M COP +9,0%, margem de 7,1% $45.118 M COP
(+18,6% vs 1T22) e (+21,5%, +13 bps em bases comparaveis?) (-30,1%, margem de 0,8%)

= Primeiralinha (18,6% ) motivada por:

v Solido crescimento de vendas de dois digitos = Alta participagdo onicanal (+15,2%
em operacdes internacionais e alto = Capexde COP $166.000 M, crescimento; 9,1% participacdo nas
crescimento de um digito na Colémbia 66% em expanséo vendas consolidadas, Col 12,3%, Uru 2,4%

v' Desempenho soélido de formatos inovadores e Arg 3,3%)
em todos os paises (43,1% Earticipagéo) = ExpanséodalojaLTM: = Participagdo de formatos inovadores nas

v Crescimento onicanal (15,2%) _ vendas da Colémbia (41%, +121 bps vs

= Primeira linha solida, rendimentos de margem bruta v 105 lojas* (Col 90, Uru 5, Arg 1022)
(+74 _bps) e efeito FX positivo impulsionaoram o) 10) - Os niveis de provisio na TUYA
crescimento recorrente do EBIT,DA.(?_]’S/"’ +13 v Otimizagao do portfolio de permaneceram em niveis conservadores
gpsagdggargem em bases comparaveis °); CACR 3y lojas na Colémbia para proteger o portfolio e garantir a
e 0. . .
’ sustentabilidade do negodcio no longo
= O lucro liquido refletiu o solido desempenho v’ Langamento do formato cash orazo. J J
operacional compensado por maiores despesas and carry na Argentina L L _ _ _
financeiras, participagdo minoritaria e provisdes da v Total de 636 lojas, 1,04 M2 " Negocio imobiliario refletiu maior receita

TUYA de aluguel e taxas administrativas
(+25,7% consolidado, +22,6% Col)

Notas: (1) Dados consolidados incluem resultados da Colémbia, o Uruguai e a Argentina, eliminacdes e o efeito FX (3,4% na primeira linha e 7,6% no EBITDA recorrente em 1723,
respectivamente) (2) Excluindo os efeitos do FX e efeito calendario. (3) Excluindo receita imobiliaria ndo recorrente (COP $13,1K M) e imposto operacional mais alto (COP $ 18 K M) durante 2023
devido areforma tributéria aprovada em 2022.(4) Expanséo de LTM a partir de inauguracdes, reformas, conversdes e reformas



...

Desempenho
Financeiro

oo oon 4~
;|~ paraglimentar ¢/ {Iﬁm




Primeira linha impulsionada pela inova¢ao,

onicanalidade e uma dinamica aprimorada

no Uruguai e na Argentina

Colombia

em milhdes de pesos colombianos 1T23

Vendas Liquidas 3.630.343 3.319.165 9,4%
Qutras receitas Operacionais 192.806 207.846 (7,2%)
Total Receitas Operacionais 3.823.149 3.527.011 8,4%

NR: +8,4% apesar da desaceleracdo do consumo das
familias e um dia adicional sem IVA na base (~-5 p.p) e
uma base ndo recorrente mais elevada'

Vendas +9,4%, SSS +6,1% Onicanal melhorado (+13,9%,
participacdo de 12,3%), impulsionado pelas vendas de
alimentos (+14,4%) e formatos inovadores (41% de
participacao, +121bps vs 1T22)

Exito: +7,1% na vendas, SSS + 3,3% impulsionado por
alimentos (+14,2%), FMCG (+13,9%), Fresh (+14,8%) e
onicanal (participacédo de -9,1%, 9,7%)

Carulla: +19,2% na vendas, SSS + 20,6% impulsionado
por crescimento onicanal (+69,2%, 22% de
participacdo) e alimentacao (+19,3%)

Baixo custo e outros?: +10,7% na vendas, SSS +6,3%

e Surtimayorista: vendas +15,8%, SSS +7,5%
. Surtimax: vendas +7,8%, SSS +8,1%,
. Super Inter: vendas +3,6%, SSS +4,2%

Uruguai

1.161.469
9.655 6.797 42,0%

761.220 52,6%

1.171.124 768.017 52,5%

NR: +13,5% crescimento em moeda
local

Vendas +13,5%, SSS 12,8%, sobre
inflacéo (7,3%), impulsionado por:

Uma temporada turistica
dinédmica

29 lojas Fresh Market (+19,6%,
+11.4 p.p. por cima das lojas
normais, 60,1% de participacédo
nas vendas)

Categoria Fresh (+18,8%)

As outras receitas (+5,7% em
moeda local) refletem o aumento
dasreceitasimobiliarias

Argentina

445 .420
16.544 12.243 35,1%

294.763 51,1%

461.964 307.006 50,5%

NR: +129,5% crescimento em moeda
local,

Vendas +130,9%, SSS +100,7%, sobre
inflagdo (107.5%) impulsionado por :

Formato C&C (+10 lojas
MiniMayorista YTD, 13,1%
participacédo nas vendas)

De acordo com CAME, vendas no
varejo argentino cairam -0,4% no
1723

Other revenue (+35,1%) refleito em
e maiores rendas imobiliarias por
causa de tendéncias comerciais
melhoradas e altos niveis de
ocupacéo (92,6%)

1T23 Top line
performance

Consolidado

5.237.232 4.375.148 19,7%
218.922 226.819 (3.5%)
5.456.154 4.601.967 18,6%

NR: +18,6% crescimento

Vendas +19,7% (45,9% vs
1T21) motivado pelo:

+ Solido aumento em dois
digitos das vendas no Uruguai
e na Argentina, que
aumentaram as vendas por
cimadainflacdo

« O alto crescimento de um
digito na Colémbia (9,4%)

* A contribuicdo das 105 lojas
LTM (Col 90, Uru 5, Arg 10)

+ Outras receitas (-3,5%)
refletiu uma base mais alta’

Notas: Os dados em COP incluem um efeito FX de 34,4% efeito no Uruguai e o efeito FX de -34,4% na Argentina, calculado com a taxa de cdmbio de fechamento no 1T23. SSS na moeda local incluindo o efeito das conversdes e o
ajuste do efeito calendario de 1,2% na Colémbia (1,64% no Exito, -0,14% no Carulla e -0,34% nos segmentos LC) -0,2% na Uruguai e -0,4% na Argentina (1) Maior receita na base da venda de desenvolvimento de projetos
imobiliarios e taxas (COP $27.5 KM ), royalties da TUYA (COP $ 8.4 KM no 1T22) e a venda de projetos de desenvolvimento imobiliario (estoque) ($29.2k M no 1723 vs $26.3k M no 1T22) (2) O segmento inclui vendas das marcas
Surtimax, Super Inter e Surtimayorista, aliados, vendedores institucionais e terceirizados, e a venda de desenvolvimento imobiliarios (estoque)



Forte crescimento das vendas (+13,9%)

impulsionado pelo crescimento em dois
digitos na categoria de alimentos (+29%)

Vendas totais

COP $450K M
(+13,9% vs 1T22)

KPIs

Vendas onicanal e participacao nas vendas

450,181
1Q 20 1Q21 1Q 22 1Q 23

Desempenho onicanal!

na Colombia 1T23
Participa¢3o em vendas' Pedidos
12,3% 41M
(Vs 11,8% 1T22) (+61% vs 1T22)

Alimentos:
Vendas +29%
10,8% participagao
nas vendas

N3o alimentos:
vendas -3,1% (+26,4%
em bases comparéveisz)
15,4% participacao nas
vendas

Desempenho solido apesar de um dia sem VA
na base

E-commerce: $140K M em vendas, 41.9 M de
visitas (+5%), 410K pedidos

Marketplace: 29% de participagdo no onicanal
GMV? de produtos ndo alimentos, vendas +28%
Aplicativos: 820K descargas ativas (+19%),
+114K pedidos no app Exito-Carulla

Mi Surtii: vendas ST1IKM (+68%), 25K pedidos
Rappi: +80%

Turbo: 53% de participacao nas vendas atraves
de Rappi (+175% crescimento) impulsionou o
crescimento das vendas de alimentos.

(1) Inclui .com, marketplace, entrega em casa, Shop&Go, Click&Collect, catalogos digitais e B2B virtual. (2) GMV: Valor Bruto da Mercadoria. O efeito de um adicional sem IVA nas vendas n&o

alimentos foi de COP S 43k MCOP



Maior participa¢3ao nas vendas da Colombia
por causa de inovacao em modelos e

Desempenho de Modelos
Inovadores na Colombia

Formatos (41%, +121 bps YoY) 1723
: 4 ¢ : surti
Marca total por loja éxito 209 ' 107 | NA,YOR!STA/ 56
Hiper, supermercados e lojas de Supermercados e lojas de Lojas Cash and Carry
Formatos e conveniéncia conveniéncia Proposta de valor de baixo
proposta de valor Relagdo custo-beneficio O melhor em produtos custo
Servico ao cliente de alta qualidade premium frescos Altos rendimentos
Experiéncia Top
Novo modelo de &xato 30 & 30 | 56
lojas/formato L) mavoriSAY
— (+10 YoY)
Participacdo nas vendas 35,4% 61,0% 5,2% (+59 bps, participacao
por marca 2022 (+214 bps vs 1T22) (+140 bps vs 1T22) em lojas da Colémbia YoY)
Aumento das vendas _ ,
vs lojas regulares +27,5 p.p. apos 24 meses +17,1 p.p- apos 24 meses 2.3x apos 24 meses
ROIL 62,4% 19,4% 24,1%

Nota: (1) Retorno do investimento calculado como o EBITDAR/investimento adicional das lojas depois de 13 meses de operacéo apos reformas em 2018 e 2019 (20 Wow, 17 Fresh Market e 36 lojas
de Surtimayorista) 1T2023.



Dinamismo comercial fortaleceu o varejo Mon'el:izaqéo de ativos e
financeiro e a coaliz3o de Fidelidade trafego na Colombia

e 2.0M
= -
* a Cartbes em estoque
| M ® COPS4.a8B
= portfélio de empréstimos

® Niveis NPL 30

(resultados altos)

DIGITAL FIRST BY AAA rating

o 13 anos consecutivos por

gd ﬁ GARMIN PAY

% Pay

Banco como servico com
Alkosto, Transmilenio e
ClaroPay

FitchRatings

Note: TUYA e Puntos Colombia s&o 50/50 empreendimentos em conjunto com o Bancolombia

PUNTOS

COLOMEBIA

C

® 168 narcasaliadas
(+29,2% vs 1T22)

o +6.3 M ciientes

ativos (+11%)

Plataforma de fidelidade PCO

- Fidelidade como um
® + 2 M gescargasdo servico

APP

- Pagamentos e servicos
o +9.3 MM pontos trocados  financeiros

m 32% cmaliados ° Servigos de midiae

monetizacao de dados

Poder de marca n®°1de acordo com a Kantar



Negocio imobiliario: um valor oculto na Monetizac3o de ativos e
valoriza¢ao das a¢oes da Companhia trafego na Colombia

|
A

O negocio complementar mais importante e

contribuinte para as margens 17 ativos e 559.000 m2 de 3reas para aluguel

E—— . . . o . ) _

m2 do GLA Taxa de ocupac30 96.6% Servicos dlg}t?ls dISPOﬂIVGIS __viva c Q
_ para locatarios e clientes
(33 ativos) (vs. 96,3% em 1T22)
Arrendamentos garantidos com Fluxos de caixa

Maior receita de aluguel e taxas administrativas estadveis e protec3do contra inflagdo protegem

(+25,7% consolidado, +22,6% Col) parte do EBITDA da companhia

Nota: Dados do 1T23 (1) Viva Malls € uma JV com Fondo Imobiliario Colémbia (FIC), na qual o Grupo Exito tem 51% de participacéo e consolida o negocio



O sélido crescimento da receita e as eficiéncias 1T23 Desempenho
compensaram parcialmente as pressoes infFlacionarias operacional por pal's

na estrutura de custo/despesa em toda a regiao

Colombia Uruguai Argentina

em milh6es de pesos colombianos 1T23 1T22 % Var 1T23 1T22 % Var 1T23 1T22 % Var
Total Receitas Operacionais 3.823.149 3.527.011 8,4% 1.171.124 768.017 52,5% 461.964 307.006 50,5%
Rendimento Bruto 862.503 804.441 7.2% 415.959 265.870 56,5% 154.457 104.109 48,4%
Margem Bruta 22,6% 22,8% (25)bps 35,5% 34,6% 90 bps 33,4% 33,9%  (48) bps
Total Despesas (764.317) (664.832)  15.0% (298.668) (195.282)  52,9% (151.339) (103.308)  46,5%
Despesas/Receitas Operacionais 20,0% 18,8% 114 bps 25,5% 25,4% 8 bps 32,8% 33,7%  (89)bps
Rendimento Operacional Recorrente (ROI) 98.186 139.609  (29,7%) 117.291 70.588 66,2% 3.118 801 289,3%
Margem RO/ 2,6% 4,0% (139) bps 10,0% 9,2% 82 bps 0,7% 0,3% 41 bps
EBITDA Recorrente 233.510 261.809  (10,8%) 139.583 85.887 62,5% 14.192 7.389 92,1%
Margem EBITDA Recorrente 6,1% 7,4% (132) bps 77,9% 17,2% 74 bps 31% 24% 67 bps
GP: +7,2%, margem de 22,6% (-25 bps) GP: +56,5%, margem de 35,5% GP: +48,4%, margem de 33,4%
p””C'pa'Te(”i bdev)'do ao efeito de base ndo (+90 bps) de melhores (-48 bps) de investimento de
recorrente (- s A .
P tendéncias de varejo precos para enfrentar a
SCGA: +114 bps principalmente por pressoes o tendéncia inflacionaria
inflacionarias sobre despesas (salarios) e imposto SGA: _ +8 bps eficiéncia o
operacional mais alto devido & reforma tributaria operacional, ~ apesar  das SGA: -89 Dbps de eficiéncia
aprovada em 2022 pressdes inflacionarias operacljtonal, apesar dos salarios
_ mais altos
Bpe) o contrbuigao do verelo pelo mix de vondas Recurring EBITDA:  +62.5% | | pecurring EBITDA: +92,1%
ribui var ix de v :
e ¢ JoPe margem de 11,9% (+74 bps) de ecurring 1%,
e investimento em prego mais baixo compensado - AS margem de 3,1% (+67 bps) da
pelas pressdes inflacionarias sobre custos / eficiéncias comerciais

despesas e base superior (+1,4%', -40 bps de solida diluigao das despesas
margem em bases comparaveis)

Nota: O perimetro da Colémbia inclui a Aimacenes Exito S.A. e suas subsidiarias. Os dados do Uruguai em COP incluem um efeito FX de 34,4% e da Argentina o efeito FX de -34,4% 1723, calculado

com a taxa de cambio de fechamento (1) Excluindo receita imobiliaria ndo recorrente da venda de desenvolvimento de projetos e taxas(COP $13.1K M) e imposto operacional mais alto (COP $18 K M)
durante 2023 devido & reforma tributaria aprovada em 2022.



Crescimento em dois digitos da primeira linha (18,6%) e rendimentos
de lucro bruto (+74bps) impulsionaram o crescimento do EBITDA

Desempenho do EBITDA

S Recorrente Consolidado
recorrente de 9,0% (+21,5%em bases compardveis?, apesar das

pressoes inflacionarias nos SG&A

1T23

em milhdes de pesos colombianos 1T23 1T22 % Var
Total Receitas Operacionais 5.456.154 4.601.967 18,6%
Rendimento Bruto 1.432.919 1.174.498 22,0% .
Margem Bruta 26,3% 255% 74 bps COﬂSOlldadO:
Total Despesas (1.214.324) (963.422) 26,0% . o
Despesas/Receitas Operacionais 22,3% 20,9% 132 bps - CreSCImento de +9 /0 pa ra um
Rendimento Operacional Recorrente (ROI) 218.595 211.076 3,6% margem de 7,1% em meio a pressf)es
M. RoI 4,0% 4,6%  (58)b, . . L
e o L inflacionarias na estrutura de
Lucro liquido Grupo Exito 45.118 64.539 (30,1%) . .
Margem liquido 0.6% 14%  (58)bps despesas (132 bps) principalmente
EBITDA Recorrente 387.285 355.163 9,0% em salarios e base maior (+21,5%,
Margem EBITDA Recorrente 7.1% 7.7% (62) bps

1723 EBITDA Recorrente

387
355
7.1%
: 262 534
N 6.1%
86 11.9% 7 14
24% 3%

Consolidated Colombia

1Q22 m1Q23

140

Uruguay

Argentina

+13 bps de margem em bases
comparaveis')

Primeira linha solida, efeito FX
positivo e contribuicao da melhoria
bruta no Uruguai (+90 bps) e diluicdo
de despesas na Argentina (-89 bps)

EBITDA recorrente 3y CARG de 13,8%
(a partir de 1T23)

Nota: O perimetro da Colémbia inclui a Almacenes Exito S.A. e suas subsidiarias. Os dados do Uruguai em COP incluem um efeito FX de 34,4% e da Argentina o efeito FX de -34,4% 1723, calculado

com a taxa de cadmbio de fechamento (1) Excluindo receita imobiliaria ndo recorrente da venda de desenvolvimento de projetos e taxas(COP $13.1K M) e imposto operacional mais alto (COP $ 18 K M)
durante 2023 devido & reforma tributaria aprovada em 2022.



O EBITDA recorrente cresceu de 9% para 21,5% no
consolidado e de -10,8% para 1,4% na Colombia,

excluindo os efeitos n3o recorrentes da base

EBITDA Recorrente Consolidado

53.696 6.803
-13.100 387.285
355.163 2 17400 -18.000
EBITDA 1022 Operagao Uruguai Argentina N&o Nao Imposto Ebitda 1023
Colombia recorrentes recorrente operacional

imobiliario Colombia

EBITDA Recorrente Colédmbia

20.201

261.809
-13.100
-17.400 233.510
-18.000
EBITDA 1Q22 Operagao N&o N&o Imposto Ebitda 1023
recorrentes recorrentes operacional
imobilidrio

EBITDA Recorrente 1T23
Consolidado e Colombia

Positive contribuicdo positiva de todas as
operacoes de varejo, parcialmente
compensada pelo efeito negativo nas
operagdes da Coldmbia de:

(i) Osrendimentos de negécios imobiliarios ndo
recorrentes (36 bps no consolidado; 40 bps
na Coldmbia) e o efeito de ter um dia sem IVA
na base e royalties TUYA

(i) O aumento do imposto operacional durante
2023 devido a reforma fiscal aprovada em
2022 (39 bps no consolidado; 52 bps na
Colémbia),

O EBITDA recorrente Consolidado cresceu
21,5%, +13 bps na margem, em bases
comparaveis'

Coléombia EBITDA recorrente cresceu 1,4%, -
40 bps na margem, em bases comparaveis!

Nota: O perimetro da Colémbia inclui a Aimacenes Exito S.A. e suas subsidiarias. Os dados do Uruguai em COP incluem um efeito FX de 34,4% e da Argentina o efeito FX de -34,4% 1723, calculado
com a taxa de cambio de fechamento(1) Rendas recebidas pelo Grupo Exito por atividades relacionadas ao desenvolvimento, gerenciamento e comercializagéo de projetos imobiliarios e venda
de projetos de desenvolvimento imobiliario (inventario) (COP $13.1K M) e imposto operacional mais alto (COP $ 18 K M) durante 2023 devido a reforma tributaria aprovada em 2022



Contribuicao operacional compensada por 1T23 Resultados liquidos de

participacao do Grupo

juros mais altos e rendas nao recorrentes
na base

14152 + Contribuicdo positiva das operagoes
Jers de varejo e variagcao do imposto de
: renda
64.539 -17.023

+ \Variagbes negativas principalmente
s das (i) despesas financeiras (taxas de
oer -2217 juros! +900 bps vs 1T22) (ii) melhor
desempenho no Uruguai que levou a
uma maior participacao minoritaria, e
(iii) maiores provisdes da TUYA

-12.859

« O lucro por acéo? foi de COPS 34.8 em
Lucro liquido 1022 A Contribuicdo A lmposto A RFL A Participagbes A Resultado de A Despesas,/Receitas Lucro liquido 1023 Com pa ra(;éo Com OS COPS 497

Operacional de renda ndo controladores equivaléncia MNao-Recorrentes

patrmonal reportados no 1722

Nota: Dados consolidados incluem resultados da Coldmbia, Uruguai e Argentina, eliminagdes e o efeito FX (3,4% na primeira linha e 7,6 % no EBITDA recorrente no 1723 ) 1) Taxa de recompra do
Banco Central aumentou na Colémbia para 13% no 1T23 (vs. 4% no 1T22 e 12% no 4T22) para controlar a inflacdo (2) LPA do 1T22 considera o numero médio ponderado de agdes em circulacéo (IFRS
33), correspondente a 1.297.864.359 acdes (incluindo a operacdo de recompra concluida em 30 de junho de 2022 e o desdobramento de agdes 1:3 em 18 de novembro de 2022 )



O Fluxo de caixa totalizou COP $ 115.000

1T23 endividamento e

milhoes em meio a investimentos mais altos e . . . <
c3aixa no nivel da holding

um ambiente macroeconomico retador

0.7 0,5

Caixa I - A divida financeira liquida permaneceu
. . : . estavel em relagdo ao 1722, excluindo

Divida (passivos financeiros e -0,4 .. -
garantias) dividendos pagos e operagao de
m Divida Liquida -1,1 -1,0 recompra de agf)eS (COP S 534.000

-1,5 M)

2022-1 20231 + Os dividendos das subsidiarias
continuaram a permitir as
necessidades de investimento da

em mil milhdes de pesos colombianos 12M1T 2023 12M 1T 2022 Variagéo Empresa e pagamentos aos acionistas
EBITDA 966 1.038 -6,9% ~ . .
Pressoes nas despesas financeiras de

Amortizagdes e juros de passivos de arrendamento (371) (344) 8,0% o _ )
Resultados operacionais antes do WK 442 688 -35,8% taxas de relatorio mais altas (3X malor
Mudanga no Imposto (92) (82) 12,4% VS '|T22)

Mudanca no capital de girol (53) 60 -187,5% .

Conbr S (139) (52} 1% - A divida bruta aumentou 35,0% (COP
Fluxo de caixa livre antes dos investimentos (142) 340 -141,8% S 387000 M)

D|V|dendosr.ece.b|dos 257 165 55,8% Operagéo na Argentina segue com
Fluxo de caixa livre 115 504 -77,3% . . )

Fluxo de caixa dos acionistas 0 390 -100,1% POSICa0o de caixa estavel

Nota: Numeros expressos em escala longa, COP bilndes representam 1.000.000.000.000) Taxa de recompra do Banco Central aumentou na Colémbia para 13% no 1723 (vs. 4% no 1T22 e 12%
no 4T22) para controlar a inflagéo. Fluxo de caixa em 2022 expresso de acordo com o as demonstracdes financeiras. (1) Holding: Resultados da Almacenes Exito S.A sem Colémbia ou
subsidiarias internacionais.






Fortes vendas rentaveis (+19,7%) levaram a um

crescimento do EBITDA recorrente de 9% (21,5% no

Conclusoes 1T23

nivel consolidado em base comparavel )

Aprovacgao do arquivamento do BDR, inscricdo autorizada do CVM e B3
(Abril 4/23), aprovacéo pendente do ADR, esperada para o 2T23.

Vendas liquidas solidas vs 1T22 (+19,7%, +45.9% vs 1T21) impulsionadas
pela contribuicdo de todos os paises, crescimento onicanal (+15,2%) e
maior contribuicdo de formatos inovadores (43,1%)

O EBITDA recorrente cresceu 9% (+21,5%, +13 bps na margem, em bases
comparaveis') paraum margem de 7,1% impulsionado pela tendéncia solida
da primeira linha, rendimentos em margem bruta (+74 bps) e o efeito FX
positivo (CAGR 3y de 13,8% a partir de 1T23), apesar das pressdes
inflacionarias nos niveis de custo/despesas

O Lucro Liquido refletiu rendimentos operacionais parcialmente
compensados por aumentos de taxas (repo e tax), participagdo minoritaria
e provisdes da TUYA

Conquistas claras em todos os 6 pilares estratégicos ESG

Crescimento de vendas e SSS impulsionado pela inovacado (41% de participacéo,
+121 bps vs 1T22), solido crescimento onicanal (+13,9%, 12,3% de participacdo)
motivado pelas vendas de alimentos (+29%, 10,8% de participacéo)

O EBITDA recorrente refletiu na primeira linha impulsionada pelo varejo € o
negocio imobiliario!, parcialmente compensado pelas pressdes da inflagdo em
niveis operacionais

A TUYA refletiu niveis conservadores de provisdes para garantir uma protecdo
adequada do portfolio de empréstimos

Crescimento do +13,5% na primeira linha em LC sobre a inflagao, impulsionada
pela temporada de turismo e lojas fresh market

Eficiéncias em custos/despesas melhoraram os niveis de EBITDA recorrente
(+62,5% para margem de 11,9%)

Crescimento de +129,5% na primeira linha en LC e sobre inflagdo, impulsionou o
desempenho do negocio imobiliario e melhorou as tendéncias de varejo

Margens de rendimentos solidos de EBITDA recorrente (+92,1% para 3,1%) a partir
da diluicdo da primeira linha e eficiéncias de custos/despesas. A operagdo manteve
uma posic¢ao de caixa estavel.

Note: Os dados consolidados incluem os resultados da Colémbia, Uruguai e Argentina, eliminagdes é o efeito FX (3,4% na primeira linha e 7,6% no EBITDA recorrente no 1T23); O perimetro da Colémbia inclui Almacenes Exito S.A. e suas subsidiérias (1)
Excluindo receita do negocio imobilidrio ndo recorrente da venda de projetos de desenvolvimento (COP $13.1K M) e imposto operacional mais alto (COP $ 18 K M) durante 2023 devido a reforma tributaria aprovado em 2022



Apéndices
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Nota: Dados consolidados incluem resultados da Colémbia, Uruguai e Argentina, eliminagdes e o efeito FX (3,4% na primeira linha e 7,6 % no EBITDA recorrente no 1723 ) (1) LPA do 1T22 considera o numero médio
ponderado de acbes em circulagéo (IFRS 33), correspondente a 1.297.864.359 ac¢des (incluindo a opera¢do de recompra concluida em 30 de junho de 2022 e o desdobramento de agdes 1:3 em 18 de novembro de 2022 )

Resultados financeiros consolidados

em milhdes de pesos colombianos 1T23 1T22 % Var
Vendas Liquidas 5.237.232 4.375.148 19,7%
Outrasreceitas Operacionais 218.922 226.819 (3.5%)
Total Receitas Operacionais 5.456.154 4.601.967 18,6%
Custo de Vendas (3.996.737) (3.403.740) 17.4%
Custo Depreciacdo e Amortizacéo (26.498) (23.729) 1,7%
Rendimento Bruto 1.432.919 1.174.498 22,0%
Margem Bruta 26,3% 25,52 74 bps
Despesas OSAV (1.072.132) (843.064) 27,2%
Despesa Depreciagdo e Amortizagdo (142.192) (120.358) 18,1%
Total Despesas (1.214.324) (963.422) 26,0%
Despesas/Receitas Operacionais 22,3% 20,9% 132 bps
Rendimento Operacional Recorrente (ROI) 218.595 211.076 3,6%
Margem RO/ 4,0% 4,6% (58) bps
Despesas/Receitas Ndo-Recorrentes (5.210) (2.993) 74,1%
Rendimento Operacional (EBIT) 213.385 208.083 2,5%
Margem EBIT 3,9% 4,5% (67) bps
Resultado Financeiro Liquido (66.822) (49.799) 34,2%
Resultado de equivaléncia patrimonial (26.792) (17.819) 50,4%
Resultado antes dos Tributos sobre o Lucro 119.771 140.465 (14,7%)
Imposto de renda (40.708) (54.840) (25,8%)
Lucro liquido das operagdes continuadas 79.063 85.625 (7.7%)
Participagdes ndo controladores (33.945) (21.086) 61,0%
Resultado liquido de operagdes descontinuadas - - 0,0%
Lucro liquido Grupo Exito 45.118 64.539 (30,1%)
Margem liquido 0,8% 1,4% (58) bps
EBITDA Recorrente 387.285 355.163 9,0%
Margem EBITDA Recorrente 7,1% 7,7% (62) bps
EBITDA CVM 355.283 334.351 6,3%
Margem EBITDA CVM 6,5% 7,3% (75) bps
Acdes 1.297,864 1.297,864 0,0%
Lucro por agcao 34,8 49,7 (30,1%)
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Note: Os dados consolidados incluem os resultados da Colémbia, Uruguai e Argentina, eliminacdes € o efeito FX (3,4% na primeira linha e 7,6% no EBITDA recorrente no 1T23); O perimetro da Colémbia inclui Aimacenes

Exito S.A. e suas subsidiarias

P&L e capex por pais

em milhdes de pesos colombianos

Vendas Liquidas

Outras receitas Operacionais
Total Receitas Operacionais

Custo de Vendas

Custo Depreciagdo e Amortizagdo

Rendimento Bruto
Margem Bruta
Despesas OSAV
Despesa Depreciagdo e Amortizagéo
Total Despesas
Despesas/Receitas Operacionais

Rendimento Operacional Recorrente (ROI)
Margem RO/

Despesas/Receitas Ndo-Recorrentes

Rendimento Operacional (EBIT)
Margem EBIT

Resultado Financeiro Liquido

EBITDA Recorrente
Margem EBITDA Recorrente

CAPEX
em milhées de pesos colombianos

em moeda local

Demonstragao do Resultado do Exercicio

Colémbia

Uruguai

Argentina

Consol

3.630.343

192.806

3.823.149
(2.936.503)
(24.143)

862.503
22,6%

(653.136)
(111.181)

(764.317)
20,0%

98.186
2,6%

(5.171)

93.015
2,4%

(72.336)

233.510
6,1%

129.547
129.547

1.161.469

9.655

1.171.124
(753.041)
(2.124)

415.959
355%

(278.500)
(20.168)

(298.668)
25,5%

117.291
10,0%

(286)

117.005
10,0%

(2.346)

139.583
11,9%

29.486
243

445.420
16.544
461.964
(307.276)
(231)
154.457
33,4%
(140.496)
(10.843)
(151.339)
32,8%

3.118
0,7%

247

3.365
0,7%

7.860

14.192
31%

7.568
342

5.237.232
218.922
5.456.154

(3.996.737)

(26.498)

1.432.919
26,3%

(1.072.132)
(142.192)

(1.214.324)
22,3%
218.595
4,0%
(5.210)
213.385
39%
(66.822)

387.285
7,1%

166.601
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Balanc¢o patrimonial

Em milhdes de pesos colombianos Dez 2022 Mar 2023 Var %
Ativo 18.183.289 | 17.389.726 (4,4%)
Ativo circulante 5.947.863 5.203.959 (12,5%)
Caixa e bancos 1.733.673 982.551 (43,3%)
Estoque 2.770.443 2.870.453 3,6%
Contas areceber 779.355 697.840 (10,5%)
Ativos para impostos 509.884 481.106 (5,6%)
Ativos detidos para venda 21.800 21.759 (0,2%)
Outros 132.708 150.250 13,2%
Ativo ndo circulante 12.235.426 12.185.767 (0,4%)
Agio 3.484.303 3.463.953 (0,6%)
Outros ativos intangiveis 424.680 423.446 (0,3%)
Ativo imobilizado 4.474.280 4.447.325 (0,6%)
Propriedades de investimento 1.841.228 1.834.919 (0,3%)
Direito de uso 1.443.469 1.467.266 1,6%
Investimentos em coligadas e JVs 300.021 283.229 (5,6%)
Ativo fiscal diferido 142.589 153.138 7.4%
Ativos para impostos - - 0,0%
Outros 124.856 112.491 (9,9%)

Em milhdes de pesos colombianos Dez 2022 Mar 2023 Var %
Passivo 9.748.843 9.163.624 (6,0%)
Passivo circulante 7.415.394 6.837.362 (7,8%)
Fornecedores 5.651.303 4.527.326 (19,9%)
Responsabilidades com arrendamento 263.175 279.931 6,4%
Empréstimo a curto prazo 915.604 1.593.432 74,0%
Outros passivos financeiros 136.223 87.307 (35,9%)
Passivos mantidos para venda - - 0,0%
Responsabilidades com impostos 109.726 101.884 (7,1%)
Outros 339.363 247.482 (27.1%)
Passivo ndo circulante 2.333.449 2.326.262 (0,3%)
Fornecedores 70.472 33.583 (52,3%)
Responsabilidades com arrendamento 1.392.780 1.399.269 0,5%
Empréstimo a longo prazo 539.980 548.208 1,5%
Outras provisdes 15.254 1.413 (25,2%)
Obrigagao fiscal diferida 277.713 290.606 4,6%
Responsabilidades com impostos 2749 8.939 N/A
Outro 34.501 34.244 (0,7%)
Patrimonio liquido 8.434.446 8.226.102 (2,5%)

Note: Os dados consolidados incluem os resultados da Colémbia, Uruguai e Argentina




PO Fluxo de Caixa

em milhdes de pesos colombianos Mar 2023 Mar2022 Var%
Lucro 79.063 85.625 (7,7%)
Resultado operacional antes da variag&o do capital de giro 384.260 367.594 4,5%
Fluxo de Caixa Liquido gerado pelas Atividades Operacionais (844.472)  (1.181.579)  (285%)
Fluxo de Caixa Liquido aplicado nas Atividades de Investimento (166.114) (79.314) N/A
Fluxo de Caixa Liquido aplicado nas Atividades de Financiamentg 278.012 (135.943) N/A
(Redugao) Aumento de Caixa e Equivalentes de caixa (732.574) (1.396.836) (47.6%)
Variacdo Cambial sobre Caixa e Equivalentes de caixa (18.548) (4.832) N/A
(Reducao) liquido de Caixa e Equivalentes de caixa (751.122) (1.401.668) (46,4%)
Saldo Inicial de Caixa e Equivalentes de caixa 1.733.673 2.541.579 (31,8%)
Saldo Final de Caixa e Equivalentes de caixa 982.551 1.139.911 (13,8%)

Note: Os dados consolidados incluem os resultados da Colémbia, Uruguai e Argentina
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P&L do Holding (1)

em milhées de pesos colombianos 1T23 1T22 % Var
Vendas Liquidas 3.632.332 3.322.890 9,3%
Outras receitas Operacionais 105.972 129.075 (17,9%)
Total Receitas Operacionais 3.738.304 3.451.965 8,3%
Custo de Vendas (2.927.962) (2.696.278) 8,6%
Custo Depreciacéo e Amortizacao (22.556) (20.590) 9,5%
Rendimento Bruto 787.786 735.097 7,2%
Margem Bruta 21,1% 21,3% (22) bps
Despesas O&AV (606.100) (521.130) 16,3%
Despesa Depreciacdo e Amortizagéo (107.198) (95.894) 11,8%
Total Despesas (713.298) (617.024) 15,6%
Despesas/Receitas Operacionais (19,1%) (17,9%) (121) bps
Rendimento Operacional Recorrente (ROI) 74.488 118.073 (36,9%)
Margem RO/ 2,0% 34%  (143) bps
Despesas/Receitas Ndo-Recorrentes (4.440) (1.801) 146,5%
Rendimento Operacional (EBIT) 70.048 116.272 (39,8%)
Margem EBIT 1,9% 34%  (149) bps
Resultado Financeiro Liquido (83.641) (44.708) 87,1%
Lucro liquido Grupo Exito 45.118 64.539 (30,1%)
Margem liquido 1,2% 1,9% (66) bps
EBITDA Recorrente 204.242 234.557 (12,9%)
Margem EBITDA Recorrente 55% 6,8%  (133) bps

(1) Holding: Almacenes Exito Results sim subsidiaries na Colémbia
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Balanc¢o patrimonial do Holding (1)

Em milhdes de pesos colombianos Dez 2022 Mar2023 Var%
Ativo 14.848.638 | 14.250.782 (4,0%)
Ativo circulante 4.432.647 | 3.726.397 (15,9%)
Caixa e bancos 1.250.398 535.792 (57,2%)
Estoque 2.105.200 2.182.293 3,7%
Contas areceber 477.912 416.037 (12,9%)
Ativos para impostos 478.476 465.570 (2,7%)
Qutros 120.661 126.705 5,0%
Ativo ndo circulante 10.415.991 [ 10.524.385 1,0%
Agio 1.453.077 | 1.453.077 0,0%
Outros ativos intangiveis 191.204 192.443 0,6%
Ativo imobilizado 2.059.079 | 2.044.075 (0,7%)
Propriedades de investimento 83.420 83.203 (0,3%)
Direito de uso 1.587.943 1.686.931 6,2%
Investimentos em coligadas e JVs 4.875.319 | 4.897.588 0.5%
Outros 165.949 167.068 0,7%

(1) Holding: Almacenes Exito Results sim subsidiaries na Colémbia

Em milhdes de pesos colombianos Dez 2022 Mar2023 Var%
Passivo 7.622.557 7.223.841 (5,2%)
Passivo circulante 5.455.563 | 5.011.706 (8,1%)
Fornecedores 4.319.342 3.319.302 (23,2%)
Responsabilidades com arrendamento 261.824 285.670 9,1%
Empréstimo a curto prazo 251.118 944.870 N/A
Outros passivos financeiros 123.446 77137 (37,5%)
Responsabilidades com impostos 92.846 68.519 (26,2%)
Outros 406.987 316.208 | (223%)
Passivo ndo circulante 2.166.994 2.212.135 2,1%
Responsabilidades com arrendamento 1.525.272 1.602.295 5,0%
Empréstimo a longo prazo 539.980 548.208 1,5%
Outras provisdes 14.31 11.099 (22,4%)
Obrigagao fiscal diferida - - 0
Outros 87.431 50.533 (42,2%)
Patriménio liquido 7.226.081 7.026.941 (2,8%)




pais e vencimento
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31 de mar de 2023 (Em milhdes de pesos colombianos) Holding (2) Colémbia Uruguai Argentina Consolidado
Divida de curto prazo 1.022.007 1.029.860 650.879 - 1.680.739
Empréstimos e financiamentos 944.870 944.870 648.562 - 1.593.432
Outros passivos financeiros 77137 84.990 2.317 - 87.307
Divida de longo prazo 548.208 548.208 - - 548.208
Empréstimos e financiamentos 548.208 548.208 - - 548.208
Outros passivos financeiros - - - - -
Total divida bruta (1) 1.570.215 1.578.068 650.879 - 2.228.947
Caixa e equivalentes de caixa 535.792 665.558 283.009 33.984 982.551
Divida Liquida (1.034.423) (912.510) (367.870) 33.984 (1.246.396)
31Mar 2023, (Em milhdes de pesos colombianos) Valor nominal N.atureza do Da'Fa de 31-mar-23
interesse Vencimento
Linha de credito rotativo - Bilateral 100.000 Flutuando Janeiro de 2024 100.000
Meio Prazo - Bilateral 135.000 Flutuando Abril de 2024 135.000
Linha de credito rotativo - Bilateral 300.000 Flutuando  Outubro de 2024
Linha de credito rotativo - Bilateral 400.000 Flutuando Fevereirode 2025  400.000
Longo Prazo - Bilateral 200.000 Flutuando Margo de 2025 200.000
Linha de credito rotativo - Bilateral 200.000 Flutuando Abril de 2024 200.000
Longo Prazo - Bilateral 290.000 Flutuando Margo de 2026 144.999
Longo Prazo - Bilateral 190.000 Flutuando Marco de 2027 155.458
Longo Prazo - Bilateral 150.000 Flutuando Margo de 2030 125.025
Divida bruta total (3) 1.965.000 1.460.482

Note: Os dados consolidados incluem os resultados da Colémbia, Uruguai e Argentina. 1) Divida sem garantias contingentes e cartas de crédito. (2) Detencéo de divida bruta emitida 100%
emPesos Colombianos com taxa de juros abaixo de IBR3M + 2,0%, divida no valor nominal. IBR 3M (Indicador Bancario de Referencia) - Taxa Referencial de Mercado: 12,25%; outras
cobrancas incluidas, e cobertura positivaavaliagdo ndo incluida. (3) Divida pelo valor nominal.
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W

Nota: A contagem de lojas ndo inclui os 1.731 aliados na Col6mbia

Marca por pais

NUmero de lojas

Area de vendas (m2)

Exito

Carulla
Surtimax

Super Inter
Surtimayorista
Total Colombia

621.107
89.468
30.814
56.907
48.405
846.702

Devoto

Disco

Geant

Total Uruguay

40.544
35.252
16.4M
92.207

Libertad 14 90.540
Mini Libertad 10 1.796
Mayorista 10 11.909
Total Argentina 34 104.245
TOTAL 636 1.043.154
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Pilares estratégicos

Liderando a transformacao, concentrando-se no cliente e nas principais tendéncias do varejo

Onicliente

Nosso pessoal

1. lnovagao

2. Onicanal

3. Transformagao Digital

4. Monetiza¢3o de
ativos e trafego

5. ESG

=  Modelos & Formatos
v' Premium & Mid:
FreshMarket / WOW
v’ Biaxo-custo:
Surtimayorista / Super
Inter Vecino / Aliados

= Etiqueta privada
v" Alimentos/N3o
Alimentos

Focalizado em melhorar

E-commerce

v’ exito.com / carulla.com
v’ disco.com / geant.com /
devoto.com
v hiperlibertad.com
Market Place
Catdlogos digitais
Envio 3 casa

Last Milers

v Rappi/ Turbo 10
minutos

Click & Collect
WhatsApp / Clickcam

Servico ao cliente

Apps
v’ Exito/Carulla
v Disco/Geant / Devoto
v Hiperlibertad

Outros:
v’ Exito Media
v’ Exito Rental
v’ Startups

Desenvolvimentos

v Frictionless

v Servico ao cliente
v' Analitica de dados
v

Logistica, Cadeia de
fornecimento,
administragado de
recursos humanos

Marketing relacional

Coaliz3o de

Fidelidade

v" Puntos Colombia

Negdcios

complementares

v Imobilidria: VIVA [ Paseo

v Negdcio fFinanceiro: TUYA /| TUYA
Pay / Kiire / Hipermas /| Money
transfers

v Viagens

v' Seguros

v' Operador mdvel virtual

Exceléncia

operacional

v Logistica e cadeia de suprimentos

v' Esquemas de produtividade 4geis

v' Compra conjunta

Relagdo com Recursos Humanos e Fornecedores

Zero

desnutri¢gdo

v" Nutri¢do infantil

Meu Planeta

v" Protec¢3o ambiental

Comércio

sustentavel

v’ Préticas de comércio sustentdveis

Governanga &

Integridade

v/ Construir confianga e transparéncia

Nosso pessoal

v" Desenvolvimento de recursos
Humanos

Estilo de vida

saudavel

v/ Hébitos e vida saudavel

Desenvolvimento de Tl 33
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Zero Desintruigao

Governanga &
Integridade

Trabalhar para a erradicagao

da desnutrig¢ao infantil

cronica na Colombia até 2030
Comunicar e conscientizar

Gerar recursos e aliangas
InFluenciar politicas
publicas

Trabalhar em estreita
colaboragcaocoma
Fundac3o Exito

SDG #2 Fome zero

Construir confianga com
acionistas

Promover as melhores

praticas de governanga

corporativa

Respeitar os direitos

humanos

Construir padroes de ética e

transparéncia

Facilitar diversos e ambientes

inclusivos

Promover a comunicagao
SDG #16 Paz, justica e
instituicoes fFortes

30s objetivos de Desenvolvimento Sustentavel

Meu Planeta

Nosso Pessoal

Protecao ambiental
Acgbes para controlar as
mudancas climaticas
Facilitar a economia
circular de embalagense
plastico
Iniciativas para
mobilidade sustentavel e
imdveis
* Protecaoda

biodiversidade
* SDG #13 Ac3o climatica

Promover a diversidadee a
inclusao

* Promover o didlogo social

* Desenvolver nosso pessoal
no ser e no fazer

* Apoiaraigualdadede
género

* SDG #5e #8Igualdadede
género, trabalho decente e
crescimento econémico

Comércio

Sustentavel

Estilo de vida sauddvel

Seis pilares com propdsitos claros, foco estratégico e contribuicao, alinhados

Promover praticas de
comercio sustentaveis

* Promover cadeias de
suprimentos
sustentaveis

e Desenvolveraliados e
fornecedores

* Manter compras locais
ediretas

e SDG #8/#12 Trabalho
decente e crescimento
econdmico/consumo e
producao
responsaveis

Incentivar uma
alimentag¢ao mais saudavel
e estilos de vida
equilibrados
Educar sobre habitos e
vida sauddvel
* Comérciodebense
servigos incentivando
estilos de vida saudaveis
* SDG#3Boasaldee
bem-estar



grupo

Estruturade
varejo
multibannere
multiformato

Varejista de
alimentos n°1,
margens altas e
forte geragdo de
fluxo de caixa

Modelo Dual
Varejo [ Imdveis

Penetracao
digital
incompardvel na
regiao

Click & Collect,
catdlogos digitais,
WhatsApp e
Clickam

Mais de 1,000
fornecedores

Nota: Dados a parti

do 2021.

Ecossistema do

Liderando o varejo por meio da inovacao e integracao de BUs

em um ecossistema abrangente com fortes sinergias

#Géant

“iDevoto

>

N
i

/v
Libertad
-

Other

channels

Brick & Mortar

Onicanal

media

powerad by

Coalizao de Fidelidade
#1na Colémbia, +130
marcas aliadase +55 M

PUNTOS'

COLOMBIA

Coalizdo de fidelidade

Negdcios

complementares e

Outros

@ autos éxito’ -

+ 500K linhas
ativas

monetizagao de
trafego

& viajes
éxito

(@) seguros

éxito

FinancialS
ervices

Agencia de Vendedor de

viagens #6 micro

na Coldmbia seguros na
Colémbia

Operador #1

. de shopping

centersna
Colombia

Operador
imobilidrio
#3na
Argentina

Emissor de
cartdées #1na
Colémbia

+800.000
usuarios de
contas digitais

1.3 M Tx.
Alvo: Aliado #1
daredede
transferéncia
de dinheiro na
Colémbia

Plataforma
de
pagamento,
80 M de
transagoes
35



Maria Fernanda Moreno R. Teresita Alzate

Chefe de Relacdes com Executiva de Relagdes com
Investidores Investidores
+(57) 312 796 2298 +(574) 6049696 Ext 306560
Exito Rua 80, Cr 59 A No. 79 — 30 Cr48 No. 32B Sur— 139, Av. Las Vegas
Bogota, Colombia Envigado, Colombia

WWW.Erupoexito.com.co

exitoinvestor.relations@grupo-exito.com

MEMBER OF

Dow Jones
Sustainability Indices LE':\;C(': "r: E

in Collaboration with RobecoSAM @

*“The Issuers Recognition -IR granted by the Colombian Stock Exchange is not a
certification about the quality of the securities listed at the BVC nor the solvency
of the issuer”.
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